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Motor, Valencia
Automóviles Palma, distribui-
dor oficial de Opel, Ford y Che-
vrolet para Valencia y provin-
cia, ha conseguido en el se-
gundo trimestre de 2010 y a ni-
vel nacional, ser el distribuidor
Chevrolet con mayor número
de unidades matriculadas. 

Este premio se debe a estra-
tegias claramente definidas a lo
largo del año para satisfacer las
necesidades de sus clientes,
apoyadas por un equipo huma-
no formado por más de 150 pro-

fesionales con una alta prepa-
ración a todos los niveles.

Según palabras de Manuel
Palma, presidente de Grupo
Palma; «En un entorno de crisis
como el que vivimos en la ac-
tualidad, supone un orgullo
para todo el equipo que compo-
ne Automóviles Palma la con-
fianza que depositan los clientes
en nuestra empresa año tras
año, confianza que vamos a se-
guir haciendo el máximo esfuer-
zo para seguir siendo merecedo-
res de ella».

Palma lidera las ventas
de Chevrolet en España

RECONOCIMIENTO. M. Palma ha contribuido al crecimiento de Chevrolet.

Motor, Valencia
Engasa, concesionario oficial de
BMW en Valencia acoge en la ac-
tualidad la exposición «Por la mú-
sica hasta el mar» del artista va-
lenciano, Ramiro Segrelles. Esta
exposición, inaugurada reciente-
mente, destaca por una serie de
obras en las que el mar y la mú-
sica se fusionan al ritmo de las
olas. Unos lienzos en los que el
movimiento y el azul del medite-
rráneo juegan un papel funda-
mental.

Numerosos clientes y amigos
de BMW y Mini, se acercaron
hasta las instalaciones que En-
gasa tiene en la carretera de Va-
lencia al Aeropuerto de Manises,
para disfrutar de una agradable

velada en la que la música, junto
a la gama BMW, también fue pro-
tagonista. 

Promociones de aniversario
Por otro lado, Engasa ha cum-

plido 20 años y coincidiendo con
esta celebración, las instalacio-
nes están viviendo múltiples
eventos en los que el arte y el
mundo del motor se unen para
crear una conjunción perfecta. 

Unas acciones de las que tam-
bién se beneficia el usuario de
BMW gracias a una serie de ofer-
tas en los servicios de reparación
postventa de sus vehículos. De
esta manera, destacan algunas
como el cambio de aceite de mo-
tor y la mano de obra llevan un
descuento de un 25% en el precio
establecido. 

BMW Engasa apuesta por el arte

ASISTENCIA. Numerosos clientes de Engasa asistieron a la presentación.

ENGASA. BMW y Mini son las protagonistas de sus instalaciones.

Durante el segundo trimestre de 2010

Su exposición acoge la muestra «Por la música hasta el mar»




