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“ RELEVO EN LA PATRONAL AZULEJERA. Ascer eligic ayer en Castellén a su nueva junta rectora, presidida por Joa-
| quin Piidn (cuarto por laizquierda en la primera fila). Pifidn se estrend criticando “a todas las Administraciones” por ha-
| blar de soluciones a la crisis “sin asumir sus responsabilidades y sin hacer lo que esté en sus manos para apoyarnos”

|
| Palma vuelve a beneficios tras
‘reducir plantifla y estructura

' Ha cerrado concesionarios, ha fusionado empresas y vende
menos coches, pero gan6 medio millén de euros hasta mayo

Javier Alfonso

vaLENCIA. El Grupo Palma ha vuelto
alos beneficios en los primeros cin-
co meses del afio después de la re-
estructuracion emprendida a fina-
les de 2008, primer ejercicio en el
que registr6 pérdidas desde su fun-
dacion en 1982, segiin su presiden-
te, Manuel Palma.

El holding, especializado en ven-
ta de coches y con negocios inmo-
biliarios, de ensefianza y de resi-
dencias de la tercera edad, se vio

! afectado el afio pasado por la cri-

sis inmobiliaria y, sobre todo, del
automovil, su principal negocio, en

| el que Palma es el primer conce-

sionario de General Motors (Opel,
Saab y Chevrolet) en Espafa y uno
de los pocos multimarca, ya que
también vende Ford.

La reestructuracion consistio en
el cierre de cinco concesionarios, pa-
sando de 12 a siete; la reduccion de
plantilla del grupo de 520 a 441 per-
sonas mediante no renovaciones y
un ERE, y la fusién de sus cuatro so-
ciedades de concesionarios en una.
con el consiguiente ahorro de costes.
El grupo ha reducido sus gastos ge-

' nerales un 30 por ciento.

La frase

Sicierraun
concesionario
no digo iqué pena,
pobrecito!, sino
gue pienso como
Sito Pons cuando
se caia una moto:

uno menos”

Manuel Paima
Presidente del Grupo Palma

Con todo, 2008 acabé con una cai-
da del 35 por ciento en las ventas de
vehiculos y unas pérdidas de medio
millén de euros. El grupo facturd
100 millones. Los beneficios conso-
lidados de enero a mayo de 2009
fueron de medio millon, segin Ma-
nuel Palma, que espera acabar el
ejercicio con unas ganancias de 1,5
millones, aunque con un 25 por cien-
to menos de facturacion.

“Lo importante no es facturar mu-
cho, sino vender y no perder dinero”,

explica el empresario. Palma goza de
una situacién sélida desde el punto
de vista financiero, con un endeuda-
miento que no llega al 10 por ciento
de los fondos propios, segiin Palma.

Sobre la situacion del sector del
automovil, Manuel Palma opina
que “quien salga vivo de esta crisis
va a ser el rey”, no sélo por la de-
saparicién de competidores, sino
porque “va a tener una credibili-
dad impresionante ante bancos,
proveedores y clientes”.

Este empresario cordobés afinca-
do en Valencia, que en los ultimos
afios crecio a base de comprar con-
cesionarios, afirma que volvera a
comprar empresas “cuando esté aca-
bando la crisis, siempre que haya
oportunidades”.

Sobre sus otros negocios, el in-
mobiliario esta siendo rentable en
alquileres, pero estd parado en pro-
mocidn, con “algo de suelo” por de-
sarrollar. El de residencias de la ter-
cera edad, que factura unos cinco
millones de euros, v el de ensefian-
za han resistido mejor la crisis.
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